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Dra. Anastasia Psomiadi

Bienvenido al mundo de 
Drunk Chicken Cigars, don-
de una profunda conexión 

con la agricultura y la pasión por 
los cigarros se han unido para 
crear algo verdaderamente ex-
traordinario. Como nos dice la 
directora ejecutiva y fundadora, 
Desiree Sylver, su viaje ha sido 
moldeado por una infancia que 
pasó en granjas de cabras y po-
llos en Jamaica, fomentando un 
profundo amor y comprensión 
por estas hermosas criaturas.

Combinando su experiencia en 
liderazgo organizacional y un 
doctorado en el campo, ha apro-
vechado el arte y la artesanía de 
la mezcla de cigarros para con-
vertirse en la maestra detrás de 
las seis marcas que ofrece Drunk 
Chicken Cigars. Es a través de 
su visión y dedicación que esta 
marca ha florecido, manteniendo 
los más altos estándares de ca-
lidad y brindando experiencias 
de fumar excepcionales. 

EL NACIMIENTO DE 
DRUNK CHICKEN CIGARS

En el entorno idílico del patio 
trasero de Desiree, un refugio 
lleno de amor, comida deliciosa 
y la compañía de queridos ami-
gos y familiares, nació una idea 
única. Era un lugar donde se 
reunían no sólo para disfrutar 
de la mutua compañía, sino tam-

bién para disfrutar del placer de 
fumar puros. Un pequeño trozo 
de paraíso que estaba adornado 
con una bandada de más de una 
docena de gallinas, sus fieles 
perros y visitas ocasionales de 
animales salvajes y curiosos. La 
tranquilidad y la alegría abun-
daban en este oasis.

Un sábado por la noche, durante 
las festividades normales, sucedió 
algo extraordinario. Mientras 
observaban a sus amigos em-
plumados regresar a sus dormi-
deros, una vista peculiar llamó 
su atención. Los pollos parecían 
tropezar y balancearse de una 
manera que solo podría descri-
birse como una reminiscencia 
de la intoxicación. No pudieron 
contener la risa, mientras sus 
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payasadas cómicas llenaban el 
aire. En ese momento, se acuñó 
espontáneamente el nombre 
drunk chicken, que resume a la 
perfección los momentos des-
preocupados e inolvidables que 
todos compartieron.

Estas reuniones en el patio tra-
sero rápidamente se conocieron 
como Drunk Chicken Events, 
ganando popularidad entre sus 
círculos sociales. Su humilde 
morada se transformó en el 
destino favorito de amigos y 
familiares, un santuario donde 
la autenticidad y la aceptación 
reinan por encima de todo. Para 
unirse a la alegría, implementa-
ron una tarifa de entrada simple 
pero significativa: los invitados 
debían traer un cigarro para 
fumar y otro para compartir. 
Este simple acto provocó una 
búsqueda compartida entre 
asistentes para descubrir ciga-

rros únicos e intrigantes, que 
sorprenderían y deleitarían los 
gustos más exigentes.

Adoptando el espíritu de aven-
tura, se embarcaron en una bús-
queda incesante de gemas ocultas 
que tentarían sus paladares. Con 
cada nuevo descubrimiento, la 
experiencia de Drunk Chicken 
se volvió más vibrante y satis-
factoria. Sabían que se habían 
topado con algo extraordinario.

Impulsados por la mutua pasión 
por los cigarros y un ardiente 
deseo de compartir sus hallazgos 
con el mundo, emprendieron un 
nuevo esfuerzo: el nacimiento 
de Drunk Chicken Cigars, LLC. 
En octubre de 2019 se lanzó 
oficialmente la marca, ansiosa 
por extender la esencia de esas 
encantadoras reuniones en el 
patio trasero a un público más 
amplio.
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Su misión era muy clara: obtener 
una selección de cigarros excep-
cionales e incomparables que 
encendieran la misma sensación 
de asombro y alegría que experi-
mentaron en sus primeros días. 
Drunk Chicken Cigars trascendió 
la mera marca, se convirtió en 
una celebración de la amistad, la 
risa y la dicha pura de saborear 
un cigarro soberbio. Invitaron de 
todo corazón a otros a unirse a 
ellos en este extraordinario viaje 
mientras exploraban el vasto y 
cautivador mundo de los cigarros, 
una mezcla inolvidable a la vez.

–Desiree, ¿cómo ingresaste a la 
industria de los cigarros?

–Fue un viaje emocionante pro-
vocado por mi amor por los viajes 
y la exploración. Mientras me 
aventuraba a diferentes destinos, 
me propuse buscar varios bares 
y tiendas de cigarros, ansiosa 
por sumergirme en ese mundo. 
Poco sabía que estos encuentros 
allanarían el camino para mi 
propia entrada en la fascinante 
industria.

Durante mis viajes, tuve el placer 
de conocer a numerosos aficiona-
dos a los puros que compartieron 
conmigo sus conocimientos y su 
pasión. Me crucé con dueños de 
tiendas, embajadores de marca, 
torcedores cubanos y otros aman-
tes y entusiastas de los cigarros. 

"NUESTRO OBJETIVO ERA IMPRESIONAR A NUESTROS COMPAÑEROS 
AFICIONADOS Y TRAER ALGO VERDADERAMENTE ÚNICO A NUESTRO 
PRECIADO LUGAR DE REUNIÓN, CONOCIDO CARIÑOSAMENTE COMO 
DRUNK CHICKEN CREW".
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Cada encuentro trajo nuevos 
conocimientos y experiencias, 
profundizando mi aprecio por 
la artesanía y el arte detrás de 
los puros.

A medida que profundizaba en 
este mundo, mis instintos crea-
tivos se activaron. Inspirada por 
los cigarros recién torcidos y la 
variedad de marcas y sabores que 
encontré, una idea se afianzó. 
Junto con mi prometido, decidi-
mos crear nuestra propia mezcla 
de cigarros. Nuestro objetivo era 
impresionar a nuestros compa-
ñeros aficionados y traer algo 
verdaderamente único a nues-
tro preciado lugar de reunión, 
conocido cariñosamente como 
Drunk Chicken Crew.

Buscamos las mejores hojas de 
tabaco y las mezclamos meticu-
losamente para crear nuestros 
primeros puros. Con cuidado 

y dedicación, enrollamos cada 
uno a mano, asegurándonos de 
que cada aspecto del proceso 
estuviera imbuido de nuestra 
pasión y atención al detalle. 
Cuando presentamos nuestras 
creaciones a nuestros amigos, 
fueron un éxito instantáneo. 
Nacieron los Chicks de Drunk 
Chicken Cigars, convirtiéndose 
en el orgullo y alegría de nuestras 
reuniones.

La recepción positiva y el aliento 
de nuestros amigos y compañeros 
entusiastas impulsaron nuestra 
determinación de aventurarnos 
más en la industria. Nos dimos 
cuenta de que teníamos algo es-
pecial que ofrecer, y se plantaron 
las semillas de Drunk Chicken 
Cigars. Fue una progresión na-
tural desde nuestro disfrute en 
el patio trasero hasta compartir 
nuestras mezclas únicas con una 
audiencia más amplia.

Con nuestra nueva experiencia 
y la inspiración obtenida de 
nuestros viajes y encuentros, 
nos propusimos refinar nuestras 
habilidades para hacer ciga-
rros. Nos impulsaba el deseo de 
crear cigarros excepcionales que 
cautivaran y deleitaran a otros 
amantes de los cigarros. El viaje 
acababa de comenzar y estába-
mos emocionados de aceptar los 
desafíos y las oportunidades que 
se avecinaban.

Así fue como se desarrolló mi 
entrada en la industria de los 
cigarros: desde la exploración de 
bares de cigarros y encuentros 
con personas apasionadas, hasta 
la chispa creativa que encendió 
el nacimiento de Drunk Chicken 
Cigars. Ha sido un viaje increíble 
y estoy agradecida por las expe-
riencias y las personas que han 
dado forma a este viaje único y 
gratificante.

–¿Cuál fue su obstáculo más 
importante y qué solución en-
contró para superarlo?

–Cuando entré en la industria de 
los cigarros, rápidamente me di 
cuenta de que había numerosos 
obstáculos que superar en este 
emocionante viaje. La transición 
de ser un entusiasta de los ciga-
rros a navegar por el mundo de la 
venta y fabricación de mi propia 
marca de cigarros vino con una 
buena cantidad de desafíos. 

"NUESTRO OBJETIVO ERA IMPRESIONAR A NUESTROS COMPAÑEROS 
AFICIONADOS Y TRAER ALGO VERDADERAMENTE ÚNICO A NUESTRO 
PRECIADO LUGAR DE REUNIÓN, CONOCIDO CARIÑOSAMENTE COMO 
DRUNK CHICKEN CREW".
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En primer lugar, hubo una im-
portante curva de aprendizaje 
involucrada en esta industria. Si 
bien tenía una amplia experien-
cia en el disfrute de los cigarros, 
tuve que familiarizarme con las 
complejidades de producirlos 
y venderlos. Comprender el 
proceso de fabricación, el arte 
de mezclar y garantizar una 
calidad constante fueron áreas 
que requirieron un aprendizaje 
y una exploración profundos.

Navegar por la compleja red de 
leyes y reglamentos estatales fue 
otro obstáculo. Cada estado tiene 
su propio conjunto de reglas con 
respecto a la venta, distribución 
y tributación de cigarros. Cum-
plir con estas normas significó 
invertir tiempo y esfuerzo en 
comprenderlas y adherirse a ellas.

Establecer una red de distribu-
ción robusta planteó su propio 
conjunto de desafíos. Construir 
relaciones con minoristas y 
mayoristas, negociar contratos 
y garantizar entregas oportunas 
fueron aspectos cruciales para 
llevar nuestros cigarros a las 
manos de los clientes. Se requi-
rió una planificación cuidadosa, 
persistencia y comunicación 
efectiva para crear una red de 
distribución sólida.

Uno de los mayores obstáculos 
fue mantener una calidad cons-

tante en nuestra producción de 
puros. Brindar una experiencia 
premium a nuestros clientes no 
era negociable y tuvimos que 
implementar estrictas medidas 
de control de calidad. Desde la 
obtención de hojas de tabaco de 
alta calidad hasta el control del 
proceso de mezcla y la super-
visión de la construcción, cada 
paso debía gestionarse cuida-
dosamente para garantizar que 
nuestros puros cumplieran con 
los estándares deseados.

La industria de los cigarros es al-
tamente competitiva y destacarse 
entre la multitud no es fácil. Con 
numerosas marcas establecidas 
y nuevos participantes, era esen-
cial diferenciarnos y captar la 
atención de los entusiastas de los 
cigarros. Esto requería estrategias 
de marketing efectivas, creando 
ofertas únicas y brindando expe-
riencias excepcionales al cliente.

Otro desafío fue obtener tabaco 
premium y administrar el proceso 

"CON NUMEROSAS MARCAS ESTABLECIDAS Y NUEVOS PARTICIPANTES, ERA ESENCIAL 
DIFERENCIARNOS Y CAPTAR LA ATENCIÓN DE LOS ENTUSIASTAS DE LOS CIGARROS".
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–¿Tu situación es la misma des-
pués de tantos años como dueña 
de una marca de cigarros?

–La situación prácticamente no 
ha cambiado, pero ahora también 
tengo que mantenerme al día con 
las preferencias y tendencias 
cambiantes de los consumido-
res fue un constante desafío. 
Los gustos de los aficionados 
evolucionan con el tiempo, y 
era importante para nosotros 
mantenernos informados y 
adaptarnos en consecuencia. La 
realización de estudios de merca-
do, mantenerse a la vanguardia 
de las tendencias emergentes y 
la innovación continua se con-
virtieron en partes integrales 
de nuestra estrategia comercial.

–¿Tus estudios te han ayudado 
a desarrollar tus actividades 
comerciales y especialmente 
Drunk Chicken Cigars?

–Mi doctorado en Liderazgo Orga-
nizacional Empresarial (Business 
Organizational Leadership) ha 
sido fundamental en el desarrollo 
de las actividades comerciales 
de Drunk Chicken Cigars, brin-
dándome una base sólida para 
administrar y liderar de manera 
efectiva nuestra empresa.

de envejecimiento de manera 
efectiva. Construir relaciones 
con proveedores confiables y 
garantizar que nuestras hojas se 
envejecieran y acondicionaran 
correctamente agregó comple-
jidad al proceso de producción. 
La búsqueda de la excelencia en 
todos los aspectos, desde la selec-
ción del tabaco hasta la mezcla 
final y el torcido, fue crucial para 
nuestro éxito.

A pesar de estos obstáculos, mi 
pasión por los puros y el impulso 
por crear algo excepcional me 
mantuvieron motivada. Superar 
estos desafíos requirió perseve-
rancia, aprendizaje continuo y 
un profundo compromiso para 
entregar los mejores cigarros 
posibles a nuestros clientes. 
Cada obstáculo se convirtió en 
una oportunidad de crecimiento 
y mejora, dando forma a nuestro 
viaje en la industria del cigarro.

"CON NUMEROSAS MARCAS ESTABLECIDAS Y NUEVOS PARTICIPANTES, ERA ESENCIAL 
DIFERENCIARNOS Y CAPTAR LA ATENCIÓN DE LOS ENTUSIASTAS DE LOS CIGARROS".
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Una de las áreas clave en las 
que mi formación académica ha 
sido valiosa es en la planeación 
estratégica. Comprender cómo 
evaluar las oportunidades de 
mercado, analizar la competen-
cia y desarrollar una estrategia 
comercial integral ha sido cru-
cial para posicionar a Drunk 
Chicken Cigars. Mi formación de 
doctorado me ha equipado con 
las herramientas para realizar 
una investigación de mercado 
exhaustiva, identificar merca-
dos objetivo y crear una hoja de 
ruta clara para el crecimiento de 
nuestro negocio.

Además, mi experiencia ha ayu-
dado a dar forma a la cultura y la 
estructura de nuestra empresa. 
Al aplicar conceptos como mo-
tivación, estilos de liderazgo y 
dinámica de equipo, he podido 
fomentar un ambiente de trabajo 
positivo y administrar nuestro 
equipo de manera efectiva. 
Comprender las complejidades 
del comportamiento humano 
dentro de las organizaciones 
me ha permitido construir un 
equipo fuerte y cohesionado que 
comparte una visión común y 
está comprometido con el éxito 
de nuestra empresa.

Además, mis estudios han sido 
invaluables para navegar la na-
turaleza dinámica de la industria 
del cigarro. El cambio es inevi-

"LA CAPACIDAD DE ANALIZAR SITUACIONES COMPLEJAS, EVALUAR 
DIFERENTES ALTERNATIVAS Y TOMAR DECISIONES INFORMADAS HA 
SIDO CRUCIAL PARA GUIAR NUESTRAS ACTIVIDADES COMERCIALES".
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table, y ser capaz de adaptarse 
a las tendencias cambiantes del 
mercado y las preferencias de los 
consumidores es crucial para la 
sostenibilidad a largo plazo. Mis 
estudios me han equipado con el 
conocimiento y las habilidades 
para gestionar eficazmente el 
cambio, minimizar la resistencia 
y facilitar las transiciones sin 
problemas dentro de nuestro 
negocio.

Otra área es en la toma de deci-
siones: la capacidad de analizar 
situaciones complejas, evaluar 
diferentes alternativas y tomar 
decisiones informadas ha sido 
crucial para guiar nuestras 
actividades comerciales. Mis 
estudios han perfeccionado 
mi pensamiento crítico y mis 
habilidades analíticas, permi-

tiéndome sopesar los pros y los 
contras de varias opciones y 
tomar decisiones estratégicas 
que se alineen con los objetivos 
de nuestra empresa.

Además, mi comprensión de la 
dinámica organizacional ha sido 
fundamental para establecer 
procesos y sistemas eficientes 
dentro de nuestra empresa. 
Desde la gestión de la cadena de 
suministro hasta el control de 
calidad y la gestión de las rela-
ciones con los clientes, he podido 
aprovechar mi conocimiento 
para optimizar las operaciones 
y mejorar la eficiencia general.

–¿Qué consejo le darías a tus 
hijas y a todas las mujeres en 
la industria?

–Si mis hijas o cualquier otra 
mujer ingresaran a la industria 
de los cigarros, hay algunos 
consejos clave que les ofrecería.

1. Acepta tu pasión. Seguir 
una carrera en la industria 
de los cigarros requiere 

una pasión genuina por el oficio. 
Anímense a abrazar su amor por 
los cigarros y las experiencias 
únicas que traen. Enfaticen la 
importancia de mantenerse fiel a 
su pasión y utilizarla como fuerza 
impulsora detrás de su trabajo.

2. El conocimiento es poder. 
Anímense a educarse con-
tinuamente sobre los ciga-

rros, la industria y las tendencias 
del mercado. Invertir tiempo en 
aprender sobre diferentes mez-
clas, variedades de tabaco y el 

"LA CAPACIDAD DE ANALIZAR SITUACIONES COMPLEJAS, EVALUAR 
DIFERENTES ALTERNATIVAS Y TOMAR DECISIONES INFORMADAS HA 
SIDO CRUCIAL PARA GUIAR NUESTRAS ACTIVIDADES COMERCIALES".
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proceso de fabricación. Cuantos 
más conocimientos adquieran, 
mejor equipadas estarán para 
tomar decisiones informadas 
y proporcionar información 
valiosa.

3. Conéctense y colaboren. 
Anímense a construir 
relaciones con otros en la 

industria, tanto hombres como 
mujeres. La creación de redes 
abre las puertas a conexiones va-
liosas, oportunidades de tutoría 
y posibilidades de colaboración. 
Anímense a asistir a eventos de la 
industria, unirse a organizaciones 
profesionales y relacionarse con 
otros entusiastas y profesionales. 
Al fomentar las relaciones y el 
intercambio de ideas, pueden 
mejorar su propio conocimiento 
y contribuir al crecimiento de la 
industria.

4. Desafía los estereotipos. 
La industria del cigarro 
tradicionalmente ha esta-

do dominada por hombres, pero 
es importante que las mujeres de-
safíen los estereotipos y rompan 
las barreras. Anímense a adoptar 
su perspectiva única y contribuir 
con sus talentos y experiencia con 
confianza. Anímense a celebrar su 
individualidad y demostrar que 
el género nunca debe limitar sus 
capacidades u oportunidades en 
la industria.

–Cuéntenos sobre el Programa 
de Embajadores en Drunk Chic-
ken Cigars.

–Juega un papel vital en el aumen-
to de la visibilidad de la marca, 
la educación de los clientes y la 
creación de conciencia de marca. 
Nuestro equipo de embajadores 
dedicados, incluidos Eric Story 
de Maryland; Tanya Pritchett 
de Georgia; Alexis Wilson de 
Texas; James Johnson de Geor-
gia; Chauncey Ross de Virginia 
y Kaci Spenser de Las Vegas, son 
fundamentales para difundir 
nuestros cigarros y compartir 
su pasión por la marca.

Los embajadores sirven como 
influencers defensores de Drunk 
Chicken Cigars, representando 
nuestra marca en sus respectivas 
regiones y comunidades. Son 
entusiastas apasionados de los 
cigarros que tienen un profundo 
conocimiento de nuestros pro-
ductos y encarnan los valores y 
la cultura que nos esforzamos 
por promover. Al interactuar con 
los clientes, organizar eventos 
y compartir sus experiencias y 
conocimientos, contribuyen a 
educar a los consumidores sobre 
nuestra marca y las cualidades 
únicas de nuestros cigarros.

Aumentar la visibilidad de la 
marca es crucial en un mercado 

5. Mantener el profesio-
nalismo y la integridad. 
Enfatice la importancia 

de mantener el profesionalismo 
y la integridad en todos los as-
pectos de su trabajo. Anímense 
a ser confiables, responsables y 
éticas en sus tratos comerciales. 
Construir una reputación de 
confiabilidad y profesionalismo 
contribuirá a su éxito a largo 
plazo en la industria.

6. Manténgase fiel a su vi-
sión. Anímense a tener 
una visión clara de su 

carrera en la industria de los 
cigarros y a mantenerse fieles 
a ella. Recuerden que pueden 
surgir desafíos, pero si se man-
tienen enfocadas en sus metas 
y perseverando a través de los 
obstáculos, pueden lograr el 
éxito deseado. Anímense a ser 
resilientes, adaptables y siem-
pre abiertas al aprendizaje y al 
crecimiento.

7. Apoyen y empoderen a 
otras mujeres. Anímense 
a apoyar y empoderar a 

otras mujeres en la industria. La 
colaboración y el apoyo mutuo 
pueden crear una comunidad 
fuerte e inclusiva. Al fomentar 
un entorno de apoyo, pueden 
contribuir al crecimiento y la 
representación de las mujeres 
en la industria del cigarro.

LOS EMBAJADORES SIRVEN COMO INFLUENCERS 
DEFENSORES DE DRUNK CHICKEN CIGARS.

ESTÁN EQUIPADOS PARA RESPONDER PREGUNTAS, BRINDAR RECOMENDACIONES 
Y OFRECER INFORMACIÓN SOBRE EL MUNDO DE LOS CIGARROS. 
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ESTÁN EQUIPADOS PARA RESPONDER PREGUNTAS, BRINDAR RECOMENDACIONES 
Y OFRECER INFORMACIÓN SOBRE EL MUNDO DE LOS CIGARROS. 

competitivo, y nuestros embaja-
dores juegan un papel importante 
para lograrlo. A través de su 
presencia en las redes sociales, 
la participación en eventos de 
la industria y las conexiones 
personales, generan interés e 
intriga en torno a Drunk Chicken 
Cigars. Su entusiasmo genuino 
y experiencias auténticas re-
suenan con los clientes, creando 
una conexión que va más allá 
de los esfuerzos de marketing 
tradicionales.

Además, nuestros embajadores 
ayudan a llevar el conocimiento 
de la marca a nuevos mercados y a 

expandir nuestra base de clientes. 
Con embajadores ubicados en 
diferentes estados, brindan un 
toque localizado, entendiendo 
las preferencias y matices de 
sus respectivas regiones. Esto 
nos permite adaptar nuestros 
mensajes y ofertas a mercados 
específicos, alcanzando y atra-
yendo de manera efectiva a los 
clientes potenciales.

La educación es un componente 
clave del programa de embaja-
dores. Nuestros embajadores 
tienen un conocimiento profundo 
de nuestros cigarros, incluidas 
sus mezclas, perfiles de sabor y 

procesos de producción. Están 
equipados para responder pre-
guntas, brindar recomendaciones 
y ofrecer información sobre el 
mundo de los cigarros. Al com-
partir su experiencia, ayudan a 
los clientes a tomar decisiones 
informadas y desarrollar un 
aprecio más profundo por nues-
tros productos.

En general, el programa de em-
bajadores en Drunk Chicken 
Cigars es de suma importancia 
para aumentar la visibilidad de 
la marca, educar a los clientes 
y crear conciencia de marca. A 
través de sus esfuerzos podemos 



A TRAVÉS DE SU VISIÓN Y DEDICACIÓN, DESIREE HA ELEVADO LA MARCA, MANTENIENDO LOS 
MÁS ALTOS ESTÁNDARES DE CALIDAD Y BRINDANDO EXPERIENCIAS DE FUMAR EXCEPCIONALES.
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conectarnos con entusiastas 
de los cigarros en diferentes 
regiones, compartir nuestra 
pasión por nuestros productos y 
establecer una fuerte presencia 
en el mercado. Sus invaluables 
contribuciones nos ayudan a 
construir una base de clientes 
leales y establecer a Drunk 
Chicken Cigars como una marca 
respetada y reconocida en la 
industria.

–En un futuro cercano, ¿qué 
cambios le gustaría traer a 
SOTL Global Movement para 
las mujeres en la industria?

–Como participante del movi-
miento hay varios cambios que 
me gustaría ver implementados 
dentro de la industria, cuyo ob-
jetivo es fomentar la inclusión, 
promover la educación y crear 
un entorno de apoyo para las 
mujeres entusiastas. Sin duda, 
me gustaría discutir algunas de 
las áreas clave en las que creo que 
el movimiento podría tener un 
impacto significativo:

1. Representación y visibili-
dad. Mayor representación 
y visibilidad de las mujeres 

en la industria. Al mostrar diver-
sas voces femeninas, talentos y 
experiencia, podemos desafiar la 
narrativa tradicional dominada 
por hombres e inspirar a más 
mujeres a involucrarse en la 
industria. Esto se puede lograr 

destacando a las mujeres taba-
queras, minoristas, reseñadoras y 
entusiastas, tanto en línea como 
en eventos.

2. Educación y tutoría. Es 
crucial promover opor-
tunidades de educación y 

tutoría para mujeres en la indus-
tria. Al brindar acceso a recursos, 
talleres y programas de tutoría, el 
Movimiento Global SOTL puede 
empoderar a las mujeres con el 
conocimiento y las habilidades 
necesarias para prosperar en 
diversos aspectos de la industria, 
como la mezcla de cigarros, la 
venta minorista, el marketing y 
el espíritu empresarial.

3. Redes y colaboración. Fa-
cilitar la creación de redes 
y la colaboración entre 

mujeres entusiastas, profesio-
nales y líderes de la industria es 
vital para fomentar un sentido de 
comunidad y apoyo. Mediante la 
organización de reuniones, even-
tos y foros en línea, el movimiento 
puede proporcionar plataformas 
para que las mujeres se conec-
ten, compartan experiencias, 
intercambien conocimientos y 
establezcan relaciones valiosas 
que contribuyan a su crecimiento 
personal y profesional.
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4. Abogacía por la igualdad 
de género. El Movimiento 
Global SOTL puede des-

empeñar un papel fundamental 
en la defensa de la igualdad de 
género dentro de la industria del 
cigarro. Esto incluye promover 
la igualdad de oportunidades 
para las mujeres en todas las 
facetas de la industria, abor-
dar los prejuicios de género y 
fomentar prácticas inclusivas 
entre fabricantes, minoristas 
y organizadores de eventos. Al 
generar conciencia y participar 
en un diálogo constructivo, po-
demos trabajar para crear una 
industria más inclusiva y diversa.

5. Promover el disfrute res-
ponsable. El movimiento 
puede abogar por educar 

a las mujeres sobre la etiqueta 
adecuada, la selección y consumo 
responsable de cigarros. Esto no 
solo mejora la experiencia gene-
ral de las mujeres entusiastas, 
sino que también contribuye a 
acabar con los estereotipos y los 
conceptos erróneos que rodean 
a las mujeres y los puros.

6. Iniciativas filantrópicas. 
El movimiento puede 
participar en iniciativas 

filantrópicas, apoyando causas 
benéficas que se alineen con 
sus valores. Al organizar even-

tos de recaudación de fondos o 
asociarnos con organizaciones 
benéficas existentes, podemos 
usar nuestra influencia colectiva 
para tener un impacto positivo 
en las comunidades necesitadas.

********************

En el mundo de Drunk Chicken 
Cigars, el notable viaje de Desi-
ree Sylver ha unido su profunda 
conexión con la agricultura con 
su pasión por los cigarros, dando 
como resultado algo realmente 
extraordinario. Después de 
pasar su infancia en granjas de 
animales en Jamaica, Desiree 
desarrolló un profundo amor y 
comprensión por estas hermosas 
criaturas, lo que, combinado con 
su experiencia en liderazgo orga-
nizacional, la llevó a convertirse 
en la maestra detrás de Drunk 
Chicken Cigars. 

A través de su visión y dedicación, 
Desiree ha elevado la marca, man-
teniendo los más altos estándares 
de calidad y brindando experien-
cias de fumar excepcionales. A 
medida que continúa creciendo 
y compartiendo su pasión con 
los entusiastas, acompáñenos en 
este increíble viaje al cautivador 
mundo de Drunk Chicken Cigars. 
¡Salud por Desiree Sylver y el 
extraordinario legado que está 
creando!






